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Inhaltsiibersicht 25 Top-Ubungen — 9514 Vertriebstrainings

25 Top-Ubungen fiir Vertriebstrainings

Ubung Arbeitsmaterialien

Ubungen Teil 1: Strategie und Konzeption

Personliche Motivation = Ubungsbeschreibung beliebig

Teilnehmer-
zahl

Marketingziele

Positionierung

USP

Produktskizze

Marketingkonzept

Marketing-Mix

Messekonzept

Zielgruppenmerkmale

Kundentypen

Kaufmotive

Von Eigenschaften zu
Vorteilen

Arbeitsblatt

Ubungsbeschreibung 4-16
Aufgabenblatt
Arbeitsblatt

Ubungsbeschreibung 4-16
Aufgabenblatt
Arbeitsblatt

Ubungsbeschreibung 4-16
Arbeitsblatt
Losungsblatt

Ubungsbeschreibung 4-16
Aufgabenblatt
Arbeitsblatt

Ubungsbeschreibung 4-16
Aufgabenblatt
Arbeitsblatt

Ubungsbeschreibung 4-16
Aufgabenblatt
Arbeitsblatt
Ubungsbeschreibung 4-16
Aufgabenblatt
Arbeitsblatt

Ubungen Teil 2: Zielgruppenansprache

Ubungsbeschreibung 4-16
Aufgabenblatt
Arbeitsblatt
Ubungsbeschreibung  4-16
Arbeitsblatt
Losungsblatt
Ubungsbeschreibung 4-16
Arbeitsblatt
Losungsblatt
Ubungsbeschreibung  4-16
Arbeitsblatt
Losungsblatt

Zeitaufwand

1-2 Stunden

2-3 Stunden

2 Stunden

2 Stunden

2-3 Stunden

4-6 Stunden

2-3 Stunden

2 Stunden

2-3 Stunden

2 Stunden

2-3 Stunden

2-3 Stunden
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AIDA

Kundenbindung

Werbefolder

Werbetext

Gesprachsleitfaden

Gesprachsvorbereitung

Fragetechnik

Einwandbehandlung

Preisverhandlung

Gesprachs-
nachbereitung

Verkaufssituation

Ubungsbeschreibung
Arbeitsblatt
Losungsblatt
Ubungsbeschreibung
Arbeitsblatt
Ubungsbeschreibung
Aufgabenblatt
Praxisbeispiel
Arbeitsblatt
Ubungsbeschreibung
Aufgabenblatt
Arbeitsblatt
Ubungsbeschreibung
Aufgabenblatt
Arbeitsblatt

Ubungsbeschreibung
Aufgabenblatt
Arbeitsblatt
Feedbackbogen

Ubungsbeschreibung
Aufgabenblatt
Arbeitsblatt
Ubungsbeschreibung
Arbeitsblatt
Ldsungsblatt
Ubungsbeschreibung
Aufgabenblatt
Arbeitsblatt
Ldsungsblatt

Ubungsbeschreibung
Arbeitsblatt
Feedbackbogen

Ubungsbeschreibung
Videoubung
.Negativbeispiele*
Videoubung
~Positivbeispiel”
Arbeitsblatt
Ldsungsblatt

4-16

4-16

4-16

4-16

4-16

Ubungen Teil 3: Verkaufsgesprach

4-16

4-16

4-12

2-3 Stunden

2-3 Stunden

2-3 Stunden

3-4 Stunden

2-3 Stunden

2-3 Stunden

2-3 Stunden

2 Stunden

2-3 Stunden

1-2 Stunden

2 Stunden
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Akquisetelefonat = Ubungsbeschreibung 4-12 1-2 Stunden
» Videoubung
.Negativbeispiele®
» Videoubung
~Positivbeispiel”
» Arbeitsblatt
= Losungsblatt

Verkaufsprasentation = Ubungsbeschreibung 4-12 1-2 Stunden
» Videoubung
.Negativbeispiel*

» Videoubung
~Positivbeispiel”

= Arbeitsblatt

Ldsungsblatt



